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平成14年3月29日

各位

上場会社名 株式会社プレステージ・インターナショナル

（コード番号 ４２９０ ﾅｽﾀﾞｯｸ・ｼﾞｬﾊﾟﾝ市場）

本社所在地 東京都渋谷区初台一丁目46番３号

問 合 せ 先     経営企画部コーポレートコミュニケーション室

中澤　宏晃

TEL　（03）5354－7800

｢今期と来期の見通しおよび新組織｣のお知らせ

平成14年2月15日の第3四半期において発表いたしました業績予想の修正および、平成15年3月期の計画、

新組織についてお知らせいたします。

記

１．当期の見通し

平成14年3月期（平成13年4月1日～平成14年3月31日）におきましては経常利益、当期利益ともに赤

字となる見込みであります。平成14年3月期の業績予想に関しても下方修正を行う予定であります

が具体的な数字に関しましては、現在試算中でありますので、5月後半までに発表いたします。

２．修正の要因

上半期に引き続き厳しい経営環境の中、第4四半期はより効率的経営により収益の向上を目指しま

したが、第1～第3四半期の落ち込みを回復できるような結果が出せなかったことを報告させていた

だきます。リストラクチャリングの成果は、来期第1四半期より効果がみられます。

３．平成15年3月期の見通し（平成14年4月1日～平成15年3月31日）

第3四半期までの結果を踏まえて第4四半期に、来期へ向けての大幅な組織変更を実施したことによ

りグループ全体に効率的経営の浸透を加速することができました。来期の見通しはリストラクチャ

リングの結果、利益率が向上し、経常利益率で7～8％を目標としております。

売上げに関しては、当初の計画より遅れていた複数の大口新規クライアントとの契約が、この4月

から本格的にスタートしていくことで、大幅な伸びが期待できます。また、その他の売上増加の要

因といたしましては、事業シナジーのある事業会社に対しての戦略的資本関係の確立により当社の

事業領域も大きく拡大していくことにあります。既に、Value-AddedCRM事業から発生するビジネス

プロセスアウトソーシングとしてのデータプロセッシング業務を新しいサービスとして開始してお

ります。より詳細な内容につきましては、随時発表してまいります。

　

４．新組織の主旨

起業原点に戻った事業活動（事業部制の廃止・営業開発・事業戦略部門を創設）

売上げ規模重視から利益率重視の経営戦略への転換

組織の簡略化による経営判断のスピードアップ



－2－

 

管理部門の徹底的な効率化（業務プロセスの全面見直し・人事および総務部門の効率的アウトソー

シングの活用）

　　以上


